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« Wer aufhort, besser zu
werden, hat aufgehort,
gut u sein.»

(Philip Rosenthal, deutscher Unternebmer, *1916)
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Erfahrung wird durch Fleiss und Miih erlangt, dies wusste
schon Shakespeare zu berichten. 40 Jahre nach der
Firmengrindung im Jahr 1969, konnen wir heute auf
unseren reichen Erfahrungsschatz beim Kauf und Verkauf
von Unternehmen zuriickgreifen.

Transaktionen, bei welchen sich Ge-
sellschaften im Wege des Unterneh-
menskaufs bzw. -verkaufs zusam-
menschlieBen oder den Eigentiimer
wechseln, weisen eine hohe Kom-
plexitat auf. Sie beginnen meist mit
strategischen und betriebswirtschaft-
lichen Fragestellungen, werden be-
gleitet durch viele Fachfragen in
rechtlicher und steuerlicher Hinsicht,
sind gepragt durch anspruchsvolle
Verhandlungen und befassen sich
immer auch mit den personlichen
Befindlichkeiten derinvolvierten Ent-
scheidtrager.

Uber 600 Transaktionen durften wir
in den letzten 40 Jahren mit unseren
Kunden umsetzen. Auf diese Erfah-
rung sind wir stolz, denn sie ist in
unserem Spezialisierungsfeld der
kleinen und mittelgrossen Transak-
tionen in der Schweiz einmalig.

So sehr sich das Umfeld fiir Fusionen
und Akquisitionen in den letzten Jah-
renverandert und auch professiona-
lisiert hat, so sehr ist unser Fokus
nach wie vor auf kleine und mittel-
grosse Transaktionen mit einem
Vertragswert von zwischen CHF 3
bis CHF 150 Mio. gerichtet.

Esistdie stetig steigende Komplexitat
unseres Betatigungsfeldes, welches
es firunsimmerwieder zurinteres-
santen Herausforderung macht. Pro-
jekte, welche vor 40 Jahren noch
unter der Federflihrung eines einzel-
nen erfahrenen Spezialisten erfolg-
reich abgewickelt werden konnten,

bedirfen heute aufgrund der not-
wendigen Fachkompetenz in einzel-
nen Fragestellungen einer breiteren
Wissensbasis. Diese stellen wir mit
unseren Fachexperten aus den ver-
schiedensten Bereichen zur Verfi-
gung. So gehoren zu unserer Gruppe
heute sowohl Okonomen und Be-
triebswirtschafter als auch Rechts-
anwalte, Juristen, Wirtschaftsprifer
sowie Steuerexperten.

Es sind wohl die komplette Unab-
hangigkeit unseres Unternehmens,
unsere starke Umsetzungsorientie-
rung sowie die personliche und kon-
tinuierliche Betreuung unserer Kun-
den, die uns neben der Erfahrung
und der breiten Fachkompetenz am
Markt zu einem respektierten Part-
ner fir Unternehmenstransaktionen
machen.

40 Jahre sind ein guter Grund, uns bei
unseren Kunden und Kooperations-
partnern zu bedanken! Das tun wir
gerne und blicken stolz auf unsere
Firmengeschichte zuriick!

Mit Freude Uber 40 Jahre erfolgreiche
Tatigkeit! Thr
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Pascal Boni, MBA, M.B.L.-HSG

Prasident des Verwaltungsrates

40 Jahre Remaco Merger AG



¢ remaco

corporate finance

Die Remaco AG wird im Jahr 1969 als
Teil des Industriekonzerns Elco Loo-
ser Holding AG von Hubert Looser
gegrindet. Der Firmenzweck bein-
haltet die Suche nach Lizenzen und
Beteiligungen fir die eigene Firmen-
gruppe. Im Jahr 1974 Gbernimmt der
Okonom Franz Janser die Remaco
AG als Geschéaftsfiihrer und verselb-
standigt sie nach der Erfillung des
urspriinglichen Firmenzweckes im
Jahr 1978. Ab diesem Jahr wird die
Remaco AG als wirtschaftlich und
rechtlich selbstandiges Beratungs-
haus an ihrem neuen Hauptsitz an
der Holbeinstrasse 15 in Basel aktiv.

Die Suche nach Ubernahmekandi-
daten wird systematisiert und das
Angebot ausgeweitet, indem ver-
mehrt auch Kaufer und Partner fir
verkaufswillige Unternehmer gesucht
werden. Als Marktplatz dient der
damaligen «Aktiengesellschaft fiur
Unternehmensberatung und Unter-
nehmensvermittlung», wie sich die
Remacoim Jahr 1985in einem Inserat
beschreibt, das bis heute noch drei-
mal jahrlich erscheinende Bulletin,
welches schon damals in kodierter
Form Uber konkrete Unternehmens-
kaufe, -verkaufe und Partner Aus-
kunft gibt. Auch heute noch dient das
Merger Bulletin als wirkungsvolles
Instrument fir die Kontaktanbah-
nung zwischen Firmenkaufern und
-verkdufern unter der sachkundigen
Beratung und Begleitung der Remaco.

Im Jahr 1986 wird die Schwesterge-
sellschaft Remaco Invest AG in
Zurich gegrindet. Als Mitglied des
Verbandes Schweizerischer Vermo-
gensverwalter (VSV) und in einem
spateren Stadium mit Effektenhand-
lerlizenz erganzt sie die Remaco AG
auf dem Gebiet der Anlageberatung

40 Jahre Remaco Merger AG

und Vermogensverwaltung fir insti-
tutionelle und private Kunden pro-
fessionell und kundengerecht.

Am 1. Juli 1988 zieht die Remaco an
ihren neuen und geschichtstrachtigen
Hauptsitz: an die Centralbahnstrasse
7 in Basel. Im neuen Hauptsitz, dem
ehemaligen Grand Hoétel et Savoy
Ho6tel Univers, war von ihrer Grin-
dung im Jahr 1930 bis 1977 auch die
alteste internationale Finanzinstitu-
tion der Welt, namlich die Bank fir
Internationalen Zahlungsausgleich
(BIZ), einquartiert. Die Dienstleis-
tungen der Remaco Merger AG werden
zu dieser Zeit einfach und pragnant
mit «Kauf und Verkauf von Firmen-

beteiligungen» beschrieben.

1988 — 2006 Hauptsitz der
Remaco Merger AG an

der Centralbabnstrasse 7 in Basel
(Bild aus dem Jahre 1930, ©BIS)

Im Januar 1990 ist die Remacoin der
Schweiz an drei Standorten vertreten.
Nebst dem Hauptsitz in Basel gibt es
an den Standorten Zirich und St.
Gallen je eine Niederlassung der
Remaco Merger. Im September 1991
heisst esim Bulletin Nr. 48: «Remaco
Merger offeriert in Zusammenarbeit
mit einer Treuhandanstalt erstmals
einige Beteiligungen an mittelstan-
dischen Firmen in den neuen Bun-
deslandern. Remaco weiss um die
Schwierigkeiten, ist deshalb tiber ihre
Aussenstelle in Berlin-Ost vor Ort
prasent und steht in enger Koopera-
tion mit der Treuhand.» Im Jahr 1992
folgt die Grindung der Remaco Mer-
ger GmbH in Frankfurt sowie die
Griindung der Remaco Merger Sarl
in Mulhouse. Nach einer engen
Zusammenarbeit mit einer speziali-
sierten Boutique in Wien im Jahr
1997 folgt zudem Anfang 1998 die
gemeinsame Grindung der Remaco
Merger GmbH, Wien.

Am 1. Januar 2000 Gibernimmt nach
zweijahriger Beratungstatigkeit als
Remaco-Partner Pascal Boni vom
bisherigen Mehrheitsaktionar Franz
Janser die Aktienmehrheit der
Remaco Merger AG, welche zu diesem
Zeitpunkt in Basel, St. Gallen, Ziirich,
Frankfurt, Wien und Mulhouse ihre
Standorte hat. Das Unternehmen wird
in den Folgejahren was die interna-
tionale Tatigkeit anbelangt neu fo-
kussiert und hinsichtlich des Dienst-
leistungsspektrums erweitert.

Im September 2005 Gbernimmt die
Remaco Merger AG, welche nun-
mehrin erster Linie an ihrem Basler
Hauptsitz und auf die Schweiz fokus-
siert aktiv tatig ist, die ebenfalls tra-
ditionsreiche Basler Internationale
Treuhand AG (ITAG) und erweitert



dadurch ihr Dienstleistungsspek-
trum um die beiden Unternehmens-
bereiche der Treuhandberatung (Ad-
visory Services) sowie der Vermégens-
beratung und -verwaltung (Portfolio
Management). Nach einer rund 1-
jahrigen Renovation der Hauser 95
und 103 am Hirzbodenweg in Basel
folgt im September 2006 der physi-
sche Zusammenzug der Remaco
und der Internationalen Treuhand an
den Hirzbodenweg (s. Foto rechts).
Mit einer Gala-Feier anlasslich des

Die Remaco als Mutter

Ein sehr wichtiger und oft der wich-
tigste Vermogensbestandteil unserer
wohlhabenden Privatkundenist deren
eigenes Unternehmen. Als Spezialist
fur samtliche Transaktionen rund
um diesen bedeutenden Vermdgens-
bestandteil sind wir nun seit 40 Jahren
tatig. Sei esin einer frihen Phase der
Unternehmensexpansion, in welcher
der Zukauf und die Wachstumsfinan-
zierung im Fokus der Beratung sind,
oder sei es bei der spateren Uber-
tragung des Unternehmens an das
Management (MBO], an die Familie
oder an externe Kaufer (Trade Sale):
Remaco erweist sich als verlasslicher
Begleiter dieser wichtigen Transak-
tionen.

Durch die Ubernahme der Interna-
tionalen Treuhand AG im September
2005 verfiigt unsere Gruppe heute
neben dieser wichtigen Kompetenz
Uber alle relevanten Steuer-, Rechts-,
Buchfiihrungs- und Buchprifungs-
kenntnisse (Advisory Services) sowie
die Kompetenz, die Entwicklung des
Kundenvermogens auch vor dem
Hintergrund einer langfristigen Fi-
nanzplanung zu analysieren und um-
zusetzen (Portfolio Management).
Die langjahrige Erfahrung beim In-
vestieren in oder Devestieren von
nicht liquiden Vermdgensteilen (non-
bankable assets) macht uns zum
bevorzugten Gesprachspartner vieler
Unternehmer oder Firmeneigentiimer
in der Schweiz.

60-Jahre-Jubilaums der Internatio-
nalen Treuhand AG wird am 22.
November 2007 in der St. Martins-
kirche und der Markthalle in Basel
der neue Auftritt der Internationalen
Treuhand Gruppe (itag) den rund 500
geladenen Gaste vorgestellt.

Die ausfiihrliche Geschichte der Inter-
nationalen Treuhand AG finden Sie
auf unserer Hompage: www.itag.ch.
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einer Finanzdienstleistungsgruppe.

Unsere langjahrige Tradition ver-
pflichtet uns, fir unsere Kunden
langfristig zu denken und zu handeln.
Wir begleiten sie Uber Jahre hinweg.
So sind wir zu einem der fiihrenden
bankenunabhangigen Finanzdienst-
leistungsunternehmen der Nordwest-
schweiz herangewachsen, was sich
auch an den Unternehmenszahlen
ablesen l&sst (vgl. Grafik].

Als Finanzdienstleistungsgruppe un-
terstehen wir heute der Eidgends-
sischen Finanzmarktaufsicht (FINMA).
Wir bzw. unsere Tochtergesellschaf-
ten sind dariiber hinaus Mitglied der
Schweizerischen Bankiervereinigung

(SBVg), dem Schweizer Verband
unabhangiger Effektenhandler (SVUE),
der Schweizerischen Vereinigung fiir
Unternehmensfinanzierung (SECAJ,
Mitglied der Treuhandkammer und
Mitglied von NEXIA International,
einem globalen Netzwerk unabhan-
giger Wirtschaftsprifungs- und Be-
ratungsunternehmen (vgl. nachste
Seite).

Wir wiirden uns freuen, lhnen unser
Haus in einem personlichen Ge-
sprach naher zu bringen. Mehr
Informationen finden Sie auch auf
unseren Homepages:

www.remaco.com und www.itag.ch.

Finanzielle Entwicklung der Remaco Merger AG
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